
 

報道関係者各位 

２０１５年２月１９日 

有限会社ｅ売るしくみ研究所 

 

メディアメディアメディアメディア、工務店、ホームページ、工務店、ホームページ、工務店、ホームページ、工務店、ホームページ制作、制作、制作、制作、3333 分野の住宅業界スペシャリストが分野の住宅業界スペシャリストが分野の住宅業界スペシャリストが分野の住宅業界スペシャリストがリアルな情報をお届けするリアルな情報をお届けするリアルな情報をお届けするリアルな情報をお届けする    

～～～～『工務店経営者様限定『工務店経営者様限定『工務店経営者様限定『工務店経営者様限定    成長戦略セミナー』３月１０日（火成長戦略セミナー』３月１０日（火成長戦略セミナー』３月１０日（火成長戦略セミナー』３月１０日（火）東京都千代田区開催）東京都千代田区開催）東京都千代田区開催）東京都千代田区開催～～～～    

    

 日本全国の工務店 300 社以上のホームページ制作を手がけてきた有限会社ｅ売るしくみ研究所＜いーうるしく

みけんきゅうしょ＞（所在地：千葉県市川市／代表取締役：山本直人）は新建新聞社（所在地：長野県長野市／代

表取締役：三浦裕成）、株式会社小沢工務店（所在地：千葉県茂原市／代表取締役：小沢恒夫）と合同で、工務店

経営者限定の成長戦略セミナーを開催いたしますことをお知らせいたします。 

 

 

記 

 

１．セミナー概要１．セミナー概要１．セミナー概要１．セミナー概要    

    当社は 2004 年の設立以来、全国 300 社以上の工務店にてホームページ制作を手がけ、インターネットを使った

集客を支援してまいりました（http://www.e-uru.biz/）。2011 年からは株式会社 LIXIL 様のフランチャイズチェ

ーンであるマドリエ様のポータルサイト（iecoco ネット（いえここねっと）http://www.iecoco.jp/）の構築・運

営に携わり、全国約 400 社の工務店、約 160 社のマドリエ運営会社の情報発信を支えてまいりました。 

 

 昨年秋、消費税 10%が 2017 年 4 月に先延ばしとなったことから、新築検討顧客は激減しています。そのような

厳しい状況下、売上を伸ばせない中小工務店が淘汰される一方で、逆に売上を伸ばしている工務店もあります。 

 

 本セミナーでは、現在の厳しい環境を生き抜く知恵を工務店経営者様に伝授いたします。講師には、１．メディ

ア、２．工務店、３．ホームページ制作の 3 分野から業界に詳しいスペシャリストが一人ずつ登壇。以下、3 つの

テーマで講演を行います。 

 

1.1.1.1. 成長している工務店の営業戦略成長している工務店の営業戦略成長している工務店の営業戦略成長している工務店の営業戦略    

地域に根ざした工務店を応援する住宅専門誌「新建ハウジング」の編集長であり、新建新聞社の代表

取締役も務める三浦裕成（みうらゆうせい）氏が講師を担当。先進的な経営を行う工務店や日本の住

宅問題を真面目に丁寧に取材してきた経験を元に、事例を交えながら、成長したい工務店が 2015年

に準備すべきことをお話いただきます。 

 

2.2.2.2. 年年年年 10101010 棟を超える営業組織の作り方棟を超える営業組織の作り方棟を超える営業組織の作り方棟を超える営業組織の作り方    

千葉県茂原市で創業 54 年を迎える小沢工務店の代表取締役、小沢恒夫（おざわつねお）氏が担当。

年数等しか新築を受注できなかった工務店を一代で毎年 10棟以上完工させる工務店に成長させた経

験を踏まえ、営業組織の作り方等、小沢工務店での取り組み事例をご紹介いただきます。 

 

 



 

3.3.3.3. ネット集客で確実に年ネット集客で確実に年ネット集客で確実に年ネット集客で確実に年 3333 棟棟棟棟以上を受注する以上を受注する以上を受注する以上を受注する    

全国の工務店 300 社以上のホームページ制作を手がけ、インターネットを使った集客を支援してきた

有限会社ｅ売るしくみ研究所 代表取締役 山本が、ホームページ集客で年 3棟の受注を得るために

必要なことを、独自のホームページ診断票を使いながらご説明いたします。 

 

２．２．２．２．セミナー詳細セミナー詳細セミナー詳細セミナー詳細    

・日時：2015年 3 月 10 日（火） 13:00～17:00（12:30 開場、セミナー終了後懇親会実施） 

・会場：UDXギャラリーネクスト（JR 秋葉原駅から徒歩 1分）東京都千代田区外神田 4-14-1 

・費用：1名様 【事前予約】5,400円（税込） 【当日払い】7,000円（税込）  

・セミナーご案内・お申込みページ：http://www.euru-seminar.com/ 

 

３．本件に関するお３．本件に関するお３．本件に関するお３．本件に関するお問い合わせ先問い合わせ先問い合わせ先問い合わせ先    

有限会社ｅ売るしくみ研究所 

〒272-0021 千葉県市川市八幡 2-6-17 地引ビル 2階   

Ｅ－ｍａｉｌ：info@e-uru.jp 

電話：047-302-8500 ※営業時間外は留守番電話で受付 

ＦＡＸ：047-302-8501  

営業時間：9 時 30 分～18 時 30 分 土日祝祭日休み 

 

４．有限会社ｅ売るしくみ研究所について４．有限会社ｅ売るしくみ研究所について４．有限会社ｅ売るしくみ研究所について４．有限会社ｅ売るしくみ研究所について    

 有限会社ｅ売るしくみ研究所は 2004 年の設立以来、「インターネットを使って顧客の集客を支援する」ことを

ミッションとし、ホームページ制作を中心とするサービスを展開してまいりました。全国 300 社以上の工務店ホ

ームページ制作を請け負い、2011 年からは株式会社 LIXIL 様のフランチャイズチェーンであるマドリエ様のポ

ータルサイト（iecoco ネット（いえここねっと）http://www.iecoco.jp/）の構築・運営に携わり、全国約 400

社の工務店、約 160 社のマドリエ運営会社の情報発信を支えて参りました。 

 

 また、創業当時から 「家庭との調和を図りながら仕事をする」という経営理念の元、小さな子供がいる主婦

を積極的に採用。市川市から子どもや子育て家庭にやさしい企業として『いちかわ子育て企業』の認定を受けて

おります。（http://www.city.ichikawa.lg.jp/chi01/1111000042.html） 

 

会社名 有限会社ｅ売るしくみ研究所（いーうるしくみけんきゅうしょ） 

代表者  代表取締役社長 山本 直人   所在地 千葉県市川市八幡 2－6－17 地引ビル 2 階 

設 立  2004 年 2 月 3日        事 業  インターネットを使った集客支援サービス、コンサルティング 

資本金  3,000,000 円          ＵＲＬ  http://www.e-uru.biz/ 

従業員数 19 名 

以上  

 

【お問合せ先】 有限会社ｅ売るしくみ研究所 E-mail:info@e-uru.jp 

 

 

 


