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実商談から営業スキルを AI で可視化 

「セールスアセスメント AI」を 2026 年 11 月より提供開始予定 

株式会社シーブリッジは、実際の商談内容を AI で分析し、営業担当者のスキルや改

善ポイントを可視化する新サービス「セールスアセスメント AI」を、2026 年 11 月より提

供開始します。 

■「研修を受けた」から「現場でできている」へ 

営業研修を実施しても、「研修内容が実際の商談で実践できているのか分からない」

という課題があります。 

「セールスアセスメント AI」は、実際の商談データをもとに、当社の営業研修ノウハウ

に基づく 15 ステップの営業プロセス＋ホスピタリティーを AI で分析・評価します。 

評価結果は「営業商談スキルアセスメント報告書」として提供し、できている点や改善

すべきポイントを具体的に可視化します。 

■ 継続評価で営業担当者の成長を確認 

同じ営業担当者の商談を継続して評価することで、 

研修 → 実践 → AI 評価 → 改善 → 再実践 

という営業力向上のサイクルをつくることができます。 

単に AI で商談を評価するだけではなく、株式会社シーブリッジが培ってきた営業研

修・営業アセスメントのノウハウと AI を組み合わせていることが、本サービスの特徴

です。 

企業の導入規模や商談評価件数に応じた料金プランを用意し、少人数からの導入に

も対応します。 

 



■ サービス概要 

サービス名： セールスアセスメント AI  

提供開始： 2026 年 11 月予定 

提供会社： 株式会社シーブリッジ 

株式会社シーブリッジでは、本サービスを営業研修と組み合わせることで、「研修して

終わり」ではなく、実際の商談を通じて営業担当者の継続的な成長を支援してまいり

ます。 

【お問い合わせ】 

株式会社シーブリッジ 千葉県市川市  ✉info@cbridge.co.jp  

セールスアセスメント AI 担当  営業時間 平日 9 時～18 時 

https://cbridge.co.jp/business2/news/  

 


